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Bild 1+2: Beste Vertriebskompetenz: Beim Architects Partner Award 2014 gewannen Hörmann (rechts: Jörg Egener, Leiter Architektenberatung) und Schörghuber (links: Simone Sklaschus, Verkaufsleitung Deutschland) für die beste Vertriebskompetenz in der Kategorie „Türen / Tore“ Gold und Silber.

Architects Partner Award 2014
Hörmann und Schörghuber gewinnen Gold und Silber
[bookmark: _GoBack]Steinhagen, Mai 2015. Für 2014 erhielt der Tor- und Türhersteller Hörmann erneut den Architects Partner Award (APA) in Gold in der Kategorie „Türen / Tore“. Über die Auszeichnung der besten Vertriebskompetenz in Silber freute sich der Spezialtürenhersteller Schörghuber. 

Die Gewinner wurden im Rahmen einer repräsentativen Marktbefragung der Architekturfachzeitschriften AIT und XIA intelligente Architektur unter 1.251 deutschen Architekten und Innenarchitekten im Dezember 2014 ermittelt. Die Befragung wurde ungestützt durchgeführt. Das bedeutet, dass die Architekten nicht aus vorgegebenen Antwortmöglichkeiten auswählen, sondern eigenständig ihre favorisierten Marken nennen konnten. Ziel ist es, dazu beizutragen, Beratungsleistungen gegenüber Architekten und Planern zu verbessern. 

Der Spezialtürenhersteller Schörghuber freute sich über seine bislang beste Platzierung und Simone Sklaschus, Verkaufsleiterin für Deutschland, nahm die Auszeichnung in Silber in der Kategorie „Türen / Tore“ mit Stolz entgegen: „Wir haben in den letzten Jahren sehr viel darin investiert, unsere Beratung in Hinblick auf Architekten noch weiter zu optimieren. In ganz Deutschland haben wir zwölf Außendienstvertretungen, die vor Ort für Architekten zur Verfügung stehen und wir haben ein neues Ausschreibungsprogramm entwickelt, um den Architekten den Zugang zu den Schörghuber Produkten noch leichter zu machen.“  

Für Hörmann nahm Jörg Egener, Leiter Architektenberatung, die Auszeichnung in Gold entgegen. „Wir sind sehr stolz, dass wir erneut zu dem Partner mit der besten Vertriebskompetenz gewählt wurden. Der Architects Partner Award bietet uns eine objektive und neutrale Bewertung unserer Leistung, sodass wir jedes Jahr daran ablesen können, wo wir stehen. Nichtsdestotrotz versuchen wir uns hinsichtlich der Zusammenarbeit mit Architekten stets zu verbessern. Die Neuauflage unseres Architektenprogramms ist ein Beispiel dafür. Nach zwei Monaten hatten wir schon 2.000 Bestellungen bzw. Downloads.“


(1.975 Zeichen inkl. Leerschläge)
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